
T R I B U T U M

G U I A  D O  S E R V I Ç O

Pesquisa de mercado
Para decidir se e por onde entrar no Brasil, com um retrato do seu

mercado.

Concorrentes, preços praticados, canais e parceiros possíveis: o mapa do

mercado brasileiro para o seu produto ou serviço, sem contratar um pacote
inteiro.

COBRANÇA

Por mercado ou segmento

ENTREGA

Por escrito
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01 O que o serviço resolve

Antes de qualquer investimento, você precisa saber quem já vende o que você vende no Brasil, a

que preço e por onde.

A Pesquisa de mercado responde a isso em um só serviço. Pode ser contratada sozinha ou como primeiro

passo de um pacote.

02 Como funciona

01 Briefing CLIENTE

Você descreve o produto ou serviço, o público e o que quer descobrir.

02 Levantamento TRIBUTUM

Mapeamos concorrentes, preços praticados, canais e parceiros do segmento.

03 Leitura do segmento TRIBUTUM

Analisamos onde estão as oportunidades e as barreiras.

04 Mapa do mercado TRIBUTUM ENTREGA

Entregamos o retrato do mercado, por escrito, com a leitura das oportunidades.

03 O que você recebe

04 O que não está incluído

Concorrentes e preços praticados

Canais de venda e parceiros prioritários

Leitura do segmento e das oportunidades

Pontos que pedem aprofundamento antes de entrar

Custo nacionalizado e tributos (Pesquisa fiscal e tributária)

Riscos regulatórios e plano de entrada (Brazil Entry Validation)

Contato com distribuidores (Brazil Distributor Readiness)
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05 Faz combo?

Combo 4 · Lançar B2B

Pesquisa de mercado com o Brazil B2B Launch: o

retrato do mercado vira contas-alvo, canais e plano
de provas de valor. Juntos, saem mais em conta

que separados.

Brazil Entry Validation

Se você também precisa de custos, riscos

regulatórios e um plano de 90 dias, o pacote já
inclui a pesquisa de mercado.

06 Nossos compromissos

Como contratar
1. Clique em “Contratar” na página do Soft Landing Brasil ou fale com a gente pelo contato.

2. Conversamos sobre o produto, o mercado e o momento da sua empresa.

3. Você recebe uma proposta escrita, com escopo, etapas, prazos, valores e o responsável por

cada obrigação.

4. Aceita a proposta, você deposita o valor da primeira etapa na Escrow.com, que guarda o

pagamento em custódia.

5. Entregamos a etapa; o pagamento é liberado depois da entrega e do prazo de conferência. E
assim, etapa a etapa.

Os valores de cada pacote, serviço e combo estão na tabela de preços da página e são confirmados na proposta.

Este guia descreve o serviço e não substitui a proposta: escopo, prazos, valores e responsabilidades valem conforme o que for

acordado por escrito. Prazos de órgãos públicos não dependem da Tributum. Atos técnicos e privativos são executados por

profissionais habilitados, contratados à parte. Quando a demanda exigir atuação jurídica, ela é contratada diretamente pelo cliente

Preços abertos e escopo por escrito, antes de começar.

Consultoria separada da operação e dos custos de terceiros.

Nenhuma promessa de aprovação, venda, licença ou distribuição.

Rota de saída definida antes de qualquer piloto.

Liberdade para internalizar a operação, sem multa de saída.

Identificação do importador, do titular regulatório e do responsável por cada obrigação.

Diligência de clientes e parceiros, com prevenção à lavagem de dinheiro.

Proteção de dados e confidencialidade.



4 / 4Tributum · Soft Landing Brasil · Pesquisa de mercado

com advogados de sua escolha.
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